
Nom :                                                 Prénom :                                                                   Date :  
Classe : 3ème TQ Gestion. 

Economie de l’Entreprise : fabrication et distribution du produit. 

 

 

 

Rebonjour à chacun d’entre vous, mes grands  de 3ème gestion….. 

J’espère que ces vacances  « confinées » se sont bien passées et que 

vous vous portez bien. 

 

Comme nos retrouvailles ne sont pas encore programmées pour l’instant, je 

vous envoie de quoi rafraîchir vos connaissances. 

 

Je vous soumets le questionnaire du bilan sur la fabrication et la distribution du produit 

que nous avions planifié pour le 16 mars, début du confinement. 

Faites-le en guise d’entraînement, faites le point entre vous sur vos « souvenirs ». 

Cela nous servira de relais lors de notre grand « retour ». 

 

(Je précise que ce travail ne sera en aucun cas évalué mais qu’il 

nous permettra de reprendre  la suite quand nous nous reverrons) 

Jouez le jeu, faites le travail honnêtement et consciencieusement. 

Si vous avez des questions, vous pouvez toujours me contacter via 

le groupe Messenger ou la boîte-mails ci-dessous :  

dandoispro2@gmail.com 

 

 

 

 

 

Dans l’espoir de nous retrouver…….. 

Continuez à prendre soin de vous, restez chez vous….. 

 

Madame Dandois. 

 

//45 
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1) Complète le schéma du calcul du prix de vente  TVA comprise.    /5 

 

 

  

 

 

 

 

 

2) Complète les définitions suivantes :        /4 

 

       Le circuit de distribution, c’est …………………………. des …………………..(ou canaux) 

parcourus par un ………………. ou une …………………………….. de ………………………… du 

……………………………. jusqu’au   ………………………………………. final. 

 

      Le canal de distribution, c’est un ……………………………  …………………………….par un  

produit ou une famille de produits entre  le…………………………et le……………………………………… 

Il se caractérise par le ………………….. d’………………………………………entre les deux. 

 

 

 

3)   Cite le nom des 4 types de canaux de distribution et expliques-en deux au choix. 

             

                                                                                                                          /6 
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4)  Relie chaque intervenant à ses différentes caractéristiques.             /6 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

GROSSISTE           • 

 

 

 

CENTRALE D’ACHAT     • 

 

 

 

 

DETAILLANT        • 

• achète des marchandises au fur et à 

mesure de ses besoins ,en petite  

quantité, pour les revendre aux 

consommateurs. 

 

•les prix proposés sont souvent élevés 

car les marges dégagées sont 

importantes 

 

•grâce à un volume d’achat important 

des produits, les prix qu’elle propose 

sont attractifs. 

 

•achète des marchandises en quantités 

importantes aux producteurs pour les 

revendre aux magasins d’une même 

enseigne. 

 

•en général spécialisé dans un secteur 

d’activité (ex : fruits et légumes, 

fromages, …) 

 

•services rendus sont nombreux : 

livraison, dépannages,horaires  larges,  

conseils, …… 
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5) Lis attentivement et réponds aux questions. 

Fiche d’identité de l’entreprise. 

 

DELICIEUX                Activité : Pâtissier-chocolatier       

37 chemin des Tentations    Responsable : M Livin  

   7170 MANAGE     

Tél 003264582679  Fax 003264582678 

E-mail : délicieux@hotmail.com 

 

 

Vous réalisez un stage dans l’entreprise familiale DELICIEUX,  au magasin situé à 

proximité de l’usine.  François, responsable du point de vente, vous explique le circuit de 

distribution. 

 

a)  A partir du texte suivant, retracez le circuit de distribution des produits 

 de l’entreprise DELICIEUX. 

 Pour chaque canal, précisez le nombre d’intermédiaires et donnez-lui un nom.        

/3  

A l’origine, Monsieur Livin (pâtissier-chocolatier) produisait et vendait ses produits aux 

consommateurs sur les marchés.  Comme les ventes ont progressé, il a transféré  

la fabrication dans une petite usine et a négocié avec des petits épiciers pour revendre 

ses produits au détail.   Des supermarchés de la région ont voulu distribuer les produits 

« Délicieux ».   Les chocolats et biscuits partent vers des centrales d’achats qui les 

livrent ensuite dans leurs magasins de la région. 
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b)  Cochez le canal correspondant à chacune des situations.    /2                                                                                                   

N° Situations 
Canal 

direct 

Canal 

court 
Canal Long 

1 Les biscuits chocolatés sont vendus au grand 

public dans le magasin de l’usine. 

   

2 Chaque mois, la centrale d’achat des 

supermarchés « P » achète 1000 cartons de 

chaque référence. 

   

3 Beaucoup de boutiques et de boulangeries de la 

région vendent les produits Délicieux 

   

4 Le Groupement des Chocolatiers de France a 

référencé les produits de M Livin dans son 

assortiment pour les proposer aux détaillants 

professionnels du biscuit 

   

 

c) Repérez en cochant dans le tableau s’il s’agit d’une fonction de gros  ou de 

détail et expliquez vos réponses.          /5    

  

   

 

 

 

N° Situations 
Fonction 

de gros 

Fonction 

de détail 

1 
Le fils aîné de M Livin vend les produits familiaux sur le 

marché le samedi 

  

2 Tous les lundis, François livre l’entrepôt Confis’Gros à Mons   

3 La boulangerie de la gare vend les produits Délicieux.   

4 
M Livin a négocié avec l’enseigne « P » pour faire référencer 

ses produits dans tous les magasins « P » de la région 

  

5 M Livin a ouvert un site Internet pour vendre ses produits.   
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d) Sur base du document « le prix des frites sur le grill » :            /14   

établis, ci-dessous,  le calcul précis qui donne comme résultat 2,20 € TVA 

comprise pour un paquet de frites. 

Précise bien les différents prix intervenant dans le calcul. Sois bien clair ! 

 



[Tapez ici] [Tapez ici] [Tapez ici] 

 


