Cours suspendus, dossier de travail pédagogique

7 °™ GTPE: Gestion commerciale et législation

Bonjour a tous,

Durant ces semaines «autrement» ou vous serez a la maison, je vous propose quelques exercices que vous
pourrez réaliser pour travailler les dernieres matiéeres vues en classe.

Dans un premier temps je vous rappelle les travaux demandés avant la suspension(qui sont ou seront évalués),
vous étes en ordre: rien a faire , ce n'est pas le cas profitez de ce temps pour 'étre.

Dans un deuxieme temps, quelques applications et exercices supplémentaires.

A vous de jouer!

* Travaux en cours

- réalisation du questionnaire pour mon étude de marché
- mise en place de I'enquéte

- validation et dépouillement des résultats

* Perfectionnement:

Il est évident que le temps passe et nous rapproche de I'échéance pour la constitution de votre dossier.
Utilisez donc ce temps pour avancer dans votre projet, faire des recherches et rédiger.

Comme indiquez plus haut je suis disponible pour vous suivre a distance.

Je vous joins le plan pour rappel!

En cas de questions ou demande d'informations:

mariejenardist@gmail.com



Plan pour le dossier EAC 1/3 7°™ GTPE (CEFA)

*  Page de garde

* Table des matieres

Projet a remettre | Présentation finale Cours
pour juin

PARTIE COMMERCIALE
Chapitre 1: Moi, mes motivations, mes compétences
Lentrepreneur: mon profil, mes qualités d’entrepreneur (celles que oul Gestion CetlL
j'ai, celles que je dois acquérir), mes compétences, ...
Type d’activité: justification, mes motivations
Chapitre 2: Mon projet, mes choix, mes démarches oul Gestion CetL
» Quels produits et/ou services, gammes/assortiments proposés
» Choix du type d’entreprise et justification
» Les acceés éventuels a la profession
» Formalités a entreprendre a la création d'une entreprise
> Les formalités particulieres (afsca, ...), la gestion des déchets,

les permis d'environnement, les régles d'hygiene, les regles de

sécurité au travail
Chapitre 3: Gérer la stratégie commerciale de mon entreprise oul Gestion Cet L

» Type de clientéle, segmentation possible, étude de marché, des
besoins, des motivations clients

» Localisation & justification de 'emplacement, zone de
chalandise, points forts & faible de cette zone

> Analyse de la concurrence

» Les fournisseurs: analyse des conditions
Ma politique commerciale

» Cibles clientele choisies

» Positionnement (produit/prix/distribution), heures d’ouverture,
avantage concurrentiel

» Communication: nom, pub

Y

Fidélisation




PARTIE FINANCIERE

Chapitre 4: Mon financement Ooul GestionCet L
» Locaux (description, co(ts, conditions financiéres) Comptabilité
» Agencement (réfection) et installations (description et co(t)
» Matériel, mobilier, véhicule (decription et colts)
» Personnel (salaire, coQt pour I'entreprise, type de contrat,
conditions de travail)
> Stocks (initial, moyen, permanent, final)
Les Investissements
»  Frais de constitution
» Immobilisations incorporelles
» Immobilisations corporelles
» Immobilisations financieres
» Stock de base
» Trésorerie minimale (fonds de roulement)
Le Financement du projet
» Fonds propres
> Fonds de tiers (crédits)
Le Chiffre d’affaires oul Gestion Cet L

» Estimation du CA sur 2 ans

»  Frais fixes vs frais variables

» Marge brute

» Seuil de rentabilité (point mort)

Les Dépenses

» Charges variables vs charges fixes

» Taux de marge brute

Le compte de résultats (compte d’exploitation)
» Tableau prévisionnel sur 2 exercices

» Impots

Comptabilité




¢ Conclusion

* Bibliographie

Annexes éventuelles

Maximum 20 pages hors page de garde, table des matieres, conclusion, bibliographie et annexes

Le dossier doit étre rendu en 3 exemplaires.

La deuxiéme session pour le CESS concerne le dossier écrit et la partie financiéere, chapitre 4.

La deuxiéme session pour le certificat de gestion concerne: le dossier écrit et la défense orale soutenue par la
présentation Power point selon les consignes de juin.
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